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Professionista dinamico e comunicativo, con esperienza pluriennale nelle
vendite. Dotato di grande spirito di iniziativa e problem solving e capace
di instaurare relazioni positive con i clienti, & sempre attento ad
analizzare le reall esigenze dell'utenza in modo da proporre le soluzioni
piu vantaggiose. Esperto in tecniche di vendita e negoziazione.

» Tecniche di upselling Abilita di adattamento
« Tecniche di up-selling e cross- « Problem solving

selling * Analisi delle vendite
« Progettazione campagne « Strategie di prezzo
promozionall

« Capacita di persuasione
« Abilita con i social media

CONSULENTE VENDITA IMBARCAZIONI
BOATS REMARKETING di Salvatore Costa - PORTICI

« Consulente alla vendita di imbarcazioni da diporto

Magazziniere
FARMACIA EREDI FIGLIOLA - TORRE DEL GRECO

« Organizzazione del magazzino per |l reparto vendite e per le
spedizioni, attraverso l'apposizione di cartellini ed etichette, la
sistemazione delle merci e |la preparazione del bancali.

MAGAZZINIERE
FIGLIOLA MARIA LUCIA - TORRE DEL GRECO

» Chiusura e protezione delle merci tramite 'apposizione dei sigilli di
garanzia richiesti e annotazione del relativi codicl.



2008 - 2012 [ ] Tecnico della gestione aziendale, Economia, Francesco saverio Nitti -
Portici
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